
 
 

 

 

 

 

 
 

DRAFT PROGRAM 
02. decembar 2025. Privredna komora Srbije, Resavska 15, Beograd, Srbija 

09:30 – 18:00  

  
 

I. KONFERENCIJSKI DEO / PANELI, SALA 1 
 
10:00 – 10:15h Otvaranje konferencije 
 
 

10:15 – 10:35 - KEY NOTE SPEAKRS: - 20 min 

• Simon Bartholomew, General Secretary of the World Franchise Council, representing EFF and 
the British Franchise Association 

 
 

10:45 – 11:30h Panel 1: EU I REGIONALNE PERSPEKTIVE – IZAZOVI I MOGUĆNOSTI  
 
Moderator: Marica Vidanović, PKS (Privredna komora Srbije, Srpska franšizna asocijacija) 
 

✓ EFF – Značaj EU mreže – Lokalna praksa i evropski standardi 
✓ Modeli podrške i umrežavanja u Adria regionu 
✓ Kako iskustva ovih zemalja mogu doprineti razvoju franšiza u Srbiji? 
✓ Trendovi širenja franšiza u Evropi i regionima 
✓ Značaj regulative i promocije kvaliteta franšiznih standarda 
✓ Srpska franšizna asocijacija – Trenutna situacija 
✓ Kakvu podršku mogu pružiti druge franšizne asocijacije? 

 
Govornici:  

• Simon Bartholomew, World Franchise Council, EFF and the British Franchise Association 

• Ljiljana Kukec, Hrvatska Franšizna Udruga, EFF and World Franchise Council 

• Vera Boškovska, predsednica Franšizne asocijacije Severne Makedonije, EFF 

• Katalin Mandel, predednica Franšizne Asocijacije Mađarske, EFF 

• Edita Bečić, Franšizna asocijacija Slovenije, EFF 
 

11:30 – 11:50 Kafe pauza / snack 

 



 
 

 

 

 

 

 

 

11: 50 – 12: 35h Panel 2: USPEH KROZ KUPOVINU FRANŠIZE – KORAK KA PREDUZETNIŠTVU  
 

Moderator: prof. dr. sc. Aleksandar Erceg, Ekonomski fakultet Osijek, Sveučilišta Josipa Jurja 
Strossmayera  
•  Franšiza kao početak poslovanja: prednosti i izazovi 
•  Kriterijumi za izbor franšize – kako ih realno oceniti? 
•  Finansijska održivost – da li je isplativo? / Uloga franšizodavca u prvim godinama    
              poslovanja 
•  Šta treba da pitate kada kupujete franšizu  
•  Problemi iz prakse i kako ih rešiti  
•  Pitanja i odgovori (Q&A) 
 

 
12:40 – 13:25h Panel 3: KONVERZIJA POSLOVANJA U FRANŠIZU – MOGUĆNOSTI ZA ŠIRENJE 
 

Moderator: Vladimir Novicki, član Upravnog odbora SFA, brend „Malac Genijalac“ 
 

•  Šta čini poslovanje pogodnim za franšiziranje? 
•  Koraci koje treba preduzeti / zašto vam je potrebna pomoć 
•  Elementi jake franšizne ponude 
•  Standardizacija, priručnici, vizuelni identitet 
•  Franšizne takse i naknade – metodologija za njihovo određivanje  
•  Kako internacionalizovati franšizni koncept?  
•  Pitanja i odgovori (Q&A) 
 
 
13:30 – 14:15 Panel 4: UGOVOR O FRANŠIZI – PRAVNE PERSPEKTIVE FRANŠIZINGA 
 

Moderator: Milan Parivodić, advokatska kancelarija Parivodić 
 

•  Usaglašenost sa zakonodavstvom EU i regiona 
•  Česta pitanja u pregovorima i kako ih prevazići  
•  Ključne odredbe ugovora o franšizi – praksa u drugim zemljama 
•  Uloga asocijacija u pravnom obrazovanju franšiznih partnera 
•  Sporovi, kaznene klauzule i zaštita intelektualne svojine 
•  Pitanja i odgovori (Q&A) 
 
 

ZAKLJUČCI I PREPORUKE KONFERENCIJE 
Simultano prevođenje je obezbeđeno (Englesko – Srpski) 

 
 



 
 

 

 

 

 

 

 

II. DEO - PROGRAM PREDVIĐEN ZA PREZENTACIJU FRANŠIZNIH KONCEPATA 
 

 

13:30 – 16:00  - Prezentacija franšiznih koncepata, sala 2, prizemlje PKS 

Cilj ove sesije je da se posetiocima predstave uspešni franšizni modeli iz Srbije i regiona, iz različitih sektora 

– od ugostiteljstva i maloprodaje do IT i usluga. Kroz konkretne primere poslovanja i iskustva poslovnih 

koncepata, pružamo mogućnost direktnog kontakta sa brendovima zainteresovanim za širenje na našem 

tržištu. 

 

     Saznajte kako funkcionišu profitabilni modeli, upoznajte njihove osnivače i otkrijte kako i vi možete 

postati deo njihovih franšiznih mreža! 

 

Agenda ovog dela programa Konferencije je u izradi.  

 

 
15:00 – 15:30h – RUČAK ZA UČESNIKE KONFERENCIJA, sala 3 
 


